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	Mehr als eine Million Menschen in Deutschland können sich nicht irren: Sie haben von der Selbstständigkeit geträumt und sich diesen Traum erfüllt. Wie funktioniert das eigentlich mit der Selbstständigkeit? 

Ohne gute Geschäftsideen funktioniert überhaupt nichts, denn der Traum muss auf soliden Füßen stehen.
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Woher kommen die wirklich guten Geschäftsideen? Ein eBook, in dem sich alles um gute Geschäftsideen dreht, ist hier die beste Lösung. Ein eBook dient als Quelle für neue Ideen, es fungiert des Weiteren als Nachschlagewerk und ist ein guter Ratgeber. Wer noch keine Erfahrungen mit der Selbstständigkeit hat und sich unter Umständen Gedanken macht, ob der Schritt richtig ist, kann sich mit dem passenden eBook darauf vorbereiten, beruflich auf eigenen Füßen zu stehen.
Lukrative Geschäftsideen finden

Nicht jeder kann sich mit dem Gedanken anfreunden, bis zum Rentenalter als Angestellter zu arbeiten. Viele träumen von der beruflichen Selbstständigkeit und möchten die Chancen des digitalen Zeitalters für sich nutzen. Das klingt auf den ersten Blick plausibel, denn die Geschäftsideen für die Selbstständigkeit im Internet sind riesig. Trotzdem lauern dort viele Gefahren und Fallstricke, die den Traum von der Selbstständigkeit schnell wieder zunichtemachen können. Ein Grund ist, dass viele Existenzgründer die gleichen Geschäftsideen haben. Ein anderer Grund für ein mögliches Scheitern ist, dass die Gedanken bei jeder Gelegenheit darum kreisen, dass es eine wahrhaftig umwerfende Geschäftsidee sein muss. Diese Gedanken führen zu nichts und das eBook verrät auch, warum das so ist. Es muss nicht immer einzigartig oder in der Hauptsache extravagant sein, um Erfolg zu haben. Wichtig ist, dass die Geschäftsidee bis ins kleinste Detail durchdacht ist. Nur wer sich gründlich vorbereitet, wird letztendlich erfolgreich sein.
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Eine gute Planung ist mehr als wichtig, wenn alles klappen soll. Was für diese Planung von Bedeutung ist, das zeigt das eBook. Im eBook ist der Plan Schritt für Schritt beschrieben, damit kein wichtiges Detail vergessen wird. Eine gute Geschäftsidee haben und sie in die Tat umsetzen, das sind zwei völlig verschiedene Dinge. Wer vielleicht im Ausland auf eine clevere Idee gestoßen ist, kann diese in Deutschland selten 1:1 umsetzen. Sie kann aber eine Anleitung für die eigenen Geschäftsideen sein, die entsprechend umgestaltet werden.

Selten etwas ganz Neues

Jeder kennt die Situation: Es gibt ein neues Produkt oder eine neue Dienstleistung und man fragt sich, warum man diese tollen Geschäftsideen nicht selbst hatte. Etwas komplett Neues aufzubauen, ist jedoch nicht so einfach. Vielleicht ist es auch nicht so empfehlenswert, denn es besteht immer ein großes Risiko, dass diese neuen Geschäftsideen ausnahmslos scheitern. Bereits erprobte Geschäftsideen, die gut etabliert sind, haben es dagegen leichter, denn die potenziellen Kunden wissen, was sie erwartet. Zudem ist es bei den nicht mehr ganz neuen Geschäftsideen einfacher, aus den Fehlern der anderen zu lernen und sich daran zu orientieren. Das Internet bietet im Übrigen die Möglichkeit, sich mit denjenigen auszutauschen, die schon mehr Erfahrungen mit diesem Thema haben.

Das alles ist bei einer absolut neuen Idee kein Thema. In diesem Fall weiß im Vorfeld niemand wirklich, wie diese Idee ankommt. Es gibt keinen, der von Erfahrungen berichten kann, ob es funktioniert oder eher nicht. Niemand, der eine komplett neue Geschäftsidee hat, kann aus den Fehlern lernen, die andere gemacht haben. Das birgt immer die Gefahr, dass es schiefgeht. Das eBook bietet selbstverständlich auch in diesem Fall das passende Kapitel, wo sich Vorteile und Nachteile einer neuen Geschäftsidee gegenüberstehen.

Einfach besser machen

Wie bereits erwähnt, muss es nicht immer die neue Idee für ein Geschäft sein. Manchmal reicht es schon aus, eine bereits bestehende Idee einfach weiter auszubauen und sie besser zu machen. Das hat nichts damit zu tun, eine Idee zu stehlen, es ist lediglich die Möglichkeit, eine Variante anzubieten. Wie das im Einzelnen funktioniert, zeigt das eBook ausführlich. Hier gilt: Etwas besser zu machen als das Original, ist nicht verboten und kann den gewünschten Erfolg bringen. Viele erfolgreiche Unternehmen haben auf diese Weise angefangen. Es war nicht immer die völlig neue Idee, es wurde vielmehr eine Idee übernommen und besser gemacht. Viele Geschäftsideen, die auf diese Weise entstanden sind, können sich heute erfolgreiche Unternehmen nennen. Nicht selten hat derjenige, der die ursprüngliche Idee hatte, sie nicht weiterentwickelt, weil es nicht auszuschließende Zweifel gab, ob alles wie gewünscht funktioniert.

Das eBook verrät, wann es eine gute Idee ist, auf einen fahrenden Zug aufzuspringen und wann nicht. Wie weit sollten die Anpassungen gehen und wann lohnt es sich nicht mehr, bestehende Geschäftsideen nach eigenen Vorstellungen fortzuführen? Jeder hat unter Umständen eigene Wünsche und Vorstellungen, die nicht zu jedem Konzept passen. Zu wem es passt, zeigt das eBook. Übrigens, Geschäftsideen zu übernehmen, sie zu ändern und weiterzuentwickeln, ist kein Diebstahl, denn schließlich gibt es mehr als einen Geschäftsgründer, der eine gute Idee hat.

Geschäftsideen zusammentragen
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WerbungWer sich beruflich auf die eigenen Beine stellen will und noch nicht weiß mit welcher Geschäftsidee, hat unterschiedliche Möglichkeiten, sie zu finden. Ein guter Gedanke ist es, sich selbst zu fragen, wo die eigenen Stärken liegen und in welchen Bereichen viel Wissen vorhanden ist. Eine andere Option ist es, Bekannte, Freunde und Verwandte zu fragen, ob sie persönlich etwas vermissen, was es bisher noch nicht gibt. Ebenfalls ist es keine schlechte Idee, sich an den neusten Trends zu orientieren. Wie ein erfolgreiches Brainstorming zu diesem Thema funktioniert, verrät das eBook ebenfalls.

Wer beruflich in die Selbstständigkeit starten will, sollte die Themenbereiche aufschreiben, die von besonderem Interesse sind. Zudem ist es wichtig zu wissen, ob es sich überhaupt lohnt, daraus eine Geschäftsidee zu entwickeln. Alle Themen, bei denen es reelle Chancen gibt, dass daraus etwas wird, sollten in die nähere Auswahl kommen. Wie das im Einzelnen geht, verrät das entsprechende Kapitel im eBook.

Wie sieht der Markt aus?

Das unter Umständen wichtigste Kriterium für den Erfolg oder den Misserfolg von Geschäftsideen ist der bestehende Markt. Wie dieser Markt aussieht und ob er neuen Geschäftsideen gegenüber aufgeschlossen ist, damit beschäftigt sich das eBook besonders ausführlich. Für alle, die sich beruflich selbstständig machen möchten, ist der Handel ein Dreh- und Angelpunkt. Der Markt ist keine beständige Komponente, sondern ist wankelmütig und immer wieder neuen Geschäftsideen und Weiterentwicklungen unterworfen. Er stellt eine Art Gradmesser für den Handel dar, denn er bestimmt unter anderem die Preise. Im Falle einer großen Nachfrage steigen die Preise, andererseits sinken sie wieder, wenn das Angebot groß ist. Wer auf dem Marktplatz Erfolg haben möchte, muss sich außerdem Gedanken um die Preispolitik machen. Das eBook zeigt, wie das genau funktioniert.

Wer mehr über den aktuellen Markt wissen will, muss ihn ausführlich studieren. Das eBook gibt wertvolle Tipps, was bei dieser Begutachtung der Marktlage von Bedeutung ist. Nur wer den Markt kennt, der weiß, was gefragt ist und kann die entsprechenden Geschäftsideen finden. Was gibt es bereits auf dem großen Marktplatz? Was ist ein echtes Nischenprodukt und mit welchen Geschäftsideen lässt sich eine Marktlücke füllen? Das eBook nimmt sich auch dieser Fragen an und informiert ausführlich, wie der „Mut zur Lücke“ ein erfolgreiches Geschäftsmodell sein kann. Das Gleiche gilt für die sogenannten Nischenprodukte. Das eBook verrät, wie es gelingen kann, Interessenten für ein Produkt zu finden, was jenseits vom Mainstream zu finden ist.

Alles was Recht ist

Der Weg in die Selbstständigkeit kann für alle, die sich im bestehenden Recht nicht so gut auskennen, sehr schwierig sein. Jeder, der sich den Traum vom beruflichen Neuanfang erfüllen möchte, sollte die wichtigsten Paragrafen kennen. Das Gesetzbuch zu lesen, ist allerdings nicht notwendig, mit dem entsprechenden eBook kann sich jeder ausreichend informieren, welche Rechte und Pflichten er als Selbstständiger hat. Gibt es vielleicht Geschäftsideen, die nicht ausreichend mit dem Gesetz kompatibel sind? Es ist immer besser, sich im Vorfeld ausführlich zu informieren, als später Probleme zu bekommen. Das gilt für alle, die ein stationäres Geschäft eröffnen möchten, wie auch für diejenigen, die sich mit einem Onlineshop selbstständig machen wollen. Rechtliche Faktoren spielen immer eine wichtige Rolle und das entsprechende Kapitel im eBook zeigt, wo es eventuell Fallstricke gibt, die beachten werden müssen.

Einen Mehrwert bieten

Alle, die sich mit tollen Geschäftsideen selbstständig machen möchten, sollten das Ziel haben, einen echten Mehrwert zu bieten. Es muss nicht die einzigartige Idee sein. Wichtig ist, dass die Kunden wissen, warum sie in diesem Onlineshop kaufen und nicht woanders. Selbst wenn es eine Reihe von ähnlichen Shops gibt, dieser eine Shop muss das „gewisse Extra“ haben, was den Kunden gefällt. Das eBook kümmert sich auch um dieses Thema und verrät, wie es gelingen kann, für die Kunden interessant zu sein. Was spricht Kunden an? Ist es die Optik oder doch der Inhalt? Es gibt viele Punkte zu beachten und das eBook sagt, welche Punkte das sind. Nicht immer ist ein großer Aufwand notwendig, um bestimmte Geschäftsideen für die Kunden attraktiv zu machen. Potenzielle Kunden zu verblüffen, ist hier nicht geplant, die Kunden sollen vielmehr zufrieden sein und es auch bleiben. Nur das führt letztendlich zum geschäftlichen Erfolg.

Erfolgreich bleiben
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WerbungMit den richtigen Geschäftsideen erfolgreich in die Selbstständigkeit zu starten, ist dank des passenden eBooks nicht allzu schwer. Nicht einfach ist es jedoch, erfolgreich zu bleiben. Über diesen Punkt müssen sich Existenzgründer ebenfalls Gedanken machen, denn es sind einige Anstrengungen notwendig, um in der Gunst der Kunden zu bleiben. Hier gilt es, sich immer wieder selbst zu motivieren und immer wieder zu überlegen, was noch besser laufen kann. Wer meint, sich zufrieden zurücklehnen zu können, wenn der Shop oder die Webseite einmal online sind, irrt sich: Selbstständigkeit erfordert ständige Präsenz. Niemand möchte einen Shop oder eine Webseite besuchen, die immer gleich aussehen und wo es nur selten etwas Neues gibt.

Alle, die erfolgreich bleiben möchten, müssen dafür etwas tun. Wie das genau gelingt und was in diesem Fall notwendig ist, zeigt das eBook. Es beinhaltet viele wertvolle Tipps, wie es gelingen kann, bei den Kunden im Gespräch zu bleiben. Die richtigen Geschäftsideen sind die Grundlage für die Selbstständigkeit, die richtigen Maßnahmen, wie es erfolgreich weitergeht, sind die Garantie, erfolgreich zu bleiben.

Ist Franchising die richtige Idee?

Erfolg in die Selbstständigkeit mit einem Franchise-Konzept – diesen Weg gehen viele, die beruflich auf eigenen Füßen stehen wollen. Der Franchise-Markt bietet eine große Vielfalt an überzeugenden Geschäftsideen und das in ganz verschiedenen Branchen. Zwar können nicht alle Konzepte wirklich überzeugen, aber es hört sich zumindest einfach an, in das Franchise-Geschäft einzusteigen. Wie bei allen Dingen des täglichen Lebens, so hat auch Franchising Vor- und Nachteile. Die Konzepte sind bekannt und haben sich bewährt. Wenn die Voraussetzungen stimmen, gehört Franchise auf jeden Fall zu den guten Geschäftsideen. Allerdings sollte hier genau überlegt werden, welche Franchise-Idee am besten zu den eigenen Vorstellungen und Wünschen passt.

Das eBook verrät, worauf es bei einer guten Franchise-Partnerschaft ankommt und welche Punkte von besonderer Bedeutung sind. Die höchstwahrscheinlich wichtigste Frage ist die Frage nach dem nötigen Eigenkapital. Es gibt Franchise-Unternehmen, die verlangen von ihren Partnern 8000 Euro und es gibt Unternehmen, da ist es eine Summe von einer halben Million. Wieder andere verlangen 20.000 Euro und es gibt sogar Franchise-Unternehmen, die verlangen überhaupt kein Eigenkapital von ihren Partnern. Das eBook gibt Auskunft darüber, was beim Franchising zu beachten ist und ob ein Angebot, bei dem kein Eigenkapital verlangt wird, überhaupt seriös ist.

Geschäftsideen, die wenig Geld kosten

Nur sehr wenige Existenzgründer verfügen über ausreichend finanzielle Mittel. Die meisten müssen entweder jeden Cent dreimal umdrehen oder einen Kredit aufnehmen und mit Schulden in die Selbstständigkeit starten. Es gibt jedoch einige sehr gute Geschäftsideen, die wenig Geld kosten und trotzdem erfolgversprechend sind. Wer wenig Geld hat, kann eine Reihe von cleveren Marketing-Aktionen nutzen. Welche das sind, verrät das eBook ausführlich. Wenn es um Geschäftsideen geht, die wenig kosten, heißt es gut planen, schließlich soll das Budget auch in den kommenden Monaten oder Jahren nicht überstrapaziert werden. Das eBook zeigt viele praktische Tipps auf, die dabei helfen, mit wenig Geld in die Selbstständigkeit zu starten.

Wichtig ist es unter anderem, sich nicht auf eine einzige Idee festzulegen und diese in die Tat umsetzen zu wollen, wobei die Kosten keine Rolle spielen. Wer nicht flexibel genug ist, wird mit ziemlicher Sicherheit scheitern. Die berühmte Suche nach dem Stein der Weisen kann sehr schnell in ein finanzielles Fiasko führen. Wenn außerdem noch die Bank mit einem hohen Kredit involviert ist, platzt der Traum von der beruflichen Selbstständigkeit sehr schnell. Was am Ende bleibt, sind nur hohe Schulden. Wer sich hingegen ausreichend informiert, weiß, wie es besser geht und auf welche Weise das Risiko minimiert wird. Daher ist es immer eine gute Idee, vorher das richtige eBook zu lesen.

Was kommt für Anfänger infrage?

Wenig Geld, aber viel Motivation und Mut, etwas Neues anzufangen – die meisten Existenzgründer fangen so an. Steve Jobs und Bill Gates haben in einer Garage begonnen und alles, was sie hatten, waren gute Geschäftsideen, viel Mut und den festen Willen, etwas zu erreichen. Microsoft und Apple sind jedoch nur zwei Beispiele, wie erfolgreich der Sprung in die Selbstständigkeit sein kann, selbst wenn wenig Geld vorhanden ist. Sie haben an ihre Geschäftsideen geglaubt und das zu einer Zeit, als sich noch niemand so recht etwas unter einem Computer oder einem mobilen Telefon vorstellen konnte.

Jobs und Gates waren Pioniere, die an sich und an ihre Ideen glaubten. Sicherlich gelingt es nicht ständig, einen Weltkonzern ins Leben zu rufen, aber nicht selten kommt es vor, dass ein junges Unternehmen außerordentlich erfolgreich ist. Selbst wenn ein eBook Tipps geben kann, welche Branche sich für den Schritt in die Selbstständigkeit besonders eignet, muss jeder für sich herausfinden, was wirklich zu ihm passt.

Wer mit dem, was er tut, zufrieden und glücklich ist, wird es richtig gut machen und darauf kommt es letzten Endes an. Es hat wenig Sinn, sich für Geschäftsideen zu entscheiden, die vielleicht nicht allzu viel Startkapital verlangen, aber keinen Spaß machen. Einen ungeliebten Job haben die meisten Existenzgründer schon aufgegeben, die Selbstständigkeit sollte deshalb immer mehr als nur eine lästige Pflicht sein. Es gibt so viele Geschäftsideen, da ist mit Sicherheit eine passende Idee dabei, die nicht nur Freunde macht, sondern auch Erfolg verspricht. Auch hierzu kann ein eBook eine praktische Hilfe bieten und eine gute Informationsquelle darstellen.

Es wartet eine Menge Arbeit
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WerbungDas Wort Selbstständigkeit deutet bereits darauf hin, was jeden Existenzgründer erwartet: Selbst und ständig zu arbeiten. Selbstständigkeit heißt natürlich auch Freiheit, dann zu arbeiten, wann es gerade passt, aber ausruhen, das kann sich kaum ein Existenzgründer leisten. Wer dazu das passende Kapitel im eBook liest, weiß, was auf ihn zukommt, wenn er beruflich auf eigenen Füßen stehen möchte.

Fazit zu Geschäftsideen

Hat es ein Existenzgründer heute einfacher als früher in die Selbstständigkeit zu starten? Die Antwort kann nur ja heißen. Das digitale Zeitalter mit Computer und Internet liefert viele gute Geschäftsideen und für jeden dürfte das Passende dabei sein. Die sozialen Netzwerke wie Facebook oder Instagram machen es so einfach wie nie, für das eigene Geschäft zu werben. Was aber damals wie heute gefragt ist, ist neben Mut auch der feste Wille, es zu schaffen. Ein passendes eBook, was bei den ersten Schritten in die Selbstständigkeit dabei ist, macht es noch leichter, als Existenzgründer richtig durchzustarten. Wem es an Geschäftsideen mangelt, der sollte ebenfalls das eBook aufmerksam lesen. Für alle, die erfolgreich sein wollen, lohnt sich das auf jeden Fall.
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Redaktion

Hier schreibt die Redaktion von geschaeftsideen-ebook.de
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